[image: image5.png]



[image: image6.wmf] 


Unidad VI
OBJETIVO TERMINAL:
1. Comprender  la problemática  de costear bajo los dos sistemas: variable o directo y absorbente

2. Analizar el modelo o relación costo volumen utilidad, su aplicación en la planeación de empresas, en el control administrativo y en la toma de decisiones.
Objetivos Específicos
1. Explicar el fundamento del costeo directo

2. Señalar las diferencias entre costeo directo y costeo absorbente, mediante los beneficios que se obtienen.

3. Determinar el costo de los productos utilizando costeo directo

4. Elaborar los estados financieros bajo los sistemas de costeo directo y absorbente, introduciendo las diferentes variaciones que pueden surgir al utilizar costo estándar.

5. Explicar los fundamentos  e importancia del modelo costo-volumen –utilidad

6. Comentar los supuestos básicos

7. Definir margen de contribución

8. Calcular el punto de equilibrio en unidades y bolívares.

9. Analizar los diferentes efectos sobre las utilidades al modificar las variables de precio, costos variables, costos fijos o volumen de producción.

10. Calcular el punto de equilibrio de una empresa donde se producen varias líneas.
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UNIDAD VI
Introducción

En el momento actual, en el que las economías atraviesan por un proceso de cambio, donde las circunstancias promueven  la búsqueda de métodos y soluciones que garanticen la subsistencia y desarrollo del sistema empresarial, resultaría incompatible el cambio y mucho más la búsqueda de soluciones para el perfeccionamiento, sino es tomado como eslabón principal el sistema contable.

Para un buen sistema de planificación y control de la economía se hace significativo el diseño e implantación del Sistema de Contabilidad de Costo en las diferentes entidades. Este sistema de costos proporciona a la dirección el costo total de fabricar un producto o suministrar un servicio de manera inmediata, permitiéndole un control afectivo a la misma. Este sistema está estructurado por un conjunto de normas, procedimientos e instrucciones metodológicas, destinados a recopilar, clasificar y registrar la información primaria.

 En este sentido la  contabilidad de costo tiene que contribuir al mantenimiento o al aumento de las Utilidades de la empresa. Esta contribución es eficiente logrando el suministro de informaciones detalladas sobre el costo, lo que permite la adopción de decisiones con el objetivo de reducir los costos de producción o aumentar el volumen de ventas. A este sistema de contabilidad de costo para que sea eficiente debe caracterizarlo razones tales como: la determinación de los costos en que se incurre, el estudio y análisis con vista ala reducción de los mismos, la comprobación del ajuste entre el costo unitario y el precio de venta y la preparación de informes que fundamenten las decisiones de la Administración.

En ésta VI y última unidad analizaremos la problemática de  costear bajo los dos sistemas variable o directo y absorbente o total, así como calcular, analizar y justificar en forma lógica la diferencia entre los estados de resultados cuando se aplica uno u otro método.


El panorama de ésta última unidad tiene una gran importancia, pues el método de costeo directo ayuda  a la gerencia en relación con la planeación, el control y la toma de decisiones, además de que provee información oportuna para el análisis Costo-Volumen-Utilidad, que también ayuda a la gerencia a entender la manera en que el costo se comporta, a través de las diversas situaciones que atraviesa como consecuencia de los diversos factores que inciden en la producción.

Unidad VI
1. Sistema de Costeo Directo o Variable
1.1. Definición, Objetivos y Características
Desde el advenimiento de la industrialización y sus variadas inversiones en equipos y otras áreas, sólo se conocían dos costos de importancia: los de material y los de mano de obra directa, llamados costos primos, que eran los únicos que se inventariaban. Una vez que las inversiones se ampliaron y se desarrollaron las organizaciones, surgió el concepto de costos indirectos de fabricación.

A principios del siglo XX, el método de costeo utilizado era el absorbente o total. Este hecho se debía a que el tratamiento contable tradicional se dedicaba a salvaguardar los activos utilizados, los cuales se controlaban a través del estado de resultados, prestando poca atención a los problemas específicos de información para la toma de decisiones administrativas.

Al elevarse el nivel de complejidad de las organizaciones, se hizo hincapié en la preparación de informes que proveyeran y facilitaran la información para la toma de decisiones y la planeación a largo plazo.

En los años 30 surgió una alternativa, el costeo variable, también denominado  costeo directo, aunque algunos autores afirman que por definición, no debería llamarse directo ya que costo directo es el que se identifica con el producto, departamento o función.

Cada uno de los métodos de costeo tiene una función especial que cumplir: el costeo variable ayuda a la administración en su tarea y supone que para obtener un control administrativo apropiado sólo se deben considerar como parte del verdadero costo de los productos fabricados aquellos costos que varían en forma directa con el volumen de producción, porque sólo estos elementos variables se relacionan con el producto.

 Por otra parte, el costeo absorbente informa a los usuarios externos e incluso para la toma de decisiones, éste método trata de incluir dentro del costo del producto todos los costos de la función productiva, independientemente de su comportamiento fijo o variable, pues ambos contribuyen a la producción.

Por lo anterior señalado se puede definir cada método de la siguiente manera:

Costeo Variable o Directo: es un método de costeo de inventarios, en el que todos los costos directos producción ( materiales directos y mano de obra directa) y los costos indirectos de fabricación variables se incluyen como inventariables, excluyendo a los costos indirectos de fabricación fijos, puesto que los mismos son considerados como costos del período en que se incurrieron.

Costeo por Absorción. Es un método de costeo de inventarios, en que todos los costos directos de producción y todos los costos indirectos de fabricación tanto fijos como variables se consideran como costos inventariables, considerando de esta manera a los costos indirectos de fabricación fijos como costo del producto.

Muchos autores han coincidido en que la utilización del costeo directo provee de  ciertas ventajas para la planeación, el control y toma de decisiones operacionales. Muchas de estas ventajas la podemos ver resumidas en los siguientes ítems planteados por Rayburn (1999 ). 

· Facilita la planeación, utilizando el modelo costo-volumen-utilidad, a través de a presentación del estado de resultados. 

· La preparación del estado de resultados facilita a la administración la identificación de las áreas que afectan mas significativamente a los costos y así tomar decisiones adecuadas, basándose en el criterio de márgenes de contribución. 

· El análisis marginal de las diferentes líneas ayuda a la administración a escoger la composición óptima que deberá ser la pauta para que ventas alcance sus objetivos. 

· Elimina fluctuaciones de los costos por efecto de los diferentes volúmenes de producción. 

· Suministra un mejor presupuesto de efectivo, debido a que normalmente los costos variables implican desembolsos. 

· Facilita la rápida valuación de los inventarios, al considerar solo los costos variables, los cuales se pueden medir.
· Debido a que este sistema ofrece un índice para saber hasta dónde se puede reducir el precio obteniendo margen de contribución, es vital para tomar decisiones como comprar o fabricar, fabricar o alquilar, lanzar menos líneas de productos, ventas de exportación entre otras.

El método de costeo directo ha despertado muchas críticas por diversos autores, los cuales se han encargado de profundizar en las desventajas que traería adaptar un sistema de costeo como éste.


Entre las desventajas que se le han imputado  están.

· La exclusión de los costos fijos de fabricación de los inventarios constituye una seria violación al principio del período contable para determinar la utilidad.

· La exclusión de los costos fijos de fabricación de los inventarios afecta también al Balance General puesto que esto produciría un balance general todavía más conservador y menos realista que el que se prepara por costeo absorbente.

· El método aunque es importante en las decisiones para fijar precios a corto plazo, crea una tendencia a dejar de lado la necesidad de recuperar los costos fijos mediante el precio del producto, ya que la continuidad a largo plazo depende de la reposición de los activos.

· El costeo directo simplifica las dificultades técnicas que se encuentran para establecer la variabilidad de los costos y la confiabilidad de los datos obtenidos, puesto que los costos variables rara vez son completamente variables y los costos fijos rara vez son completamente fijos.

1.2. Comparación entre costeo directo y costeo absorbente
Las diferencias entre los dos métodos de costeo se centran en el tratamiento contable que se le da a los costos fijos de producción. Para determinar el costo de producción, el costeo absorbente considera los materiales directos, la mano de obra directa y los costos indirectos de fabricación, sin importar que dichos elementos tengan características fijas o variables en relación con el volumen de producción. Así pues los defensores de éste método sostienen que la producción no puede realizarse sin incurrir en costos indirectos de fabricación fijos.

Por el contrario, el costeo directo, para determinar el costo de producción excluye los costos fijos de producción y sólo considera los costos cuya magnitud cambia en razón directa de los aumentos o disminuciones registrados en el volumen de producción, es decir, los costos variables de materiales directos, mano de obra directa y costos indirectos de fabricación variables, los defensores de éste método afirman que los costos del producto deben asociarse al volumen de producción, por lo que los costos fijos al incurrirse aun sin producción deben excluirse, y considerarse como un costo del período relacionado con el tiempo, y por lo tanto no inventariables al no tener beneficios futuros.


De lo anterior se desprenden algunas otras diferencias dentro de las cuales tenemos:

· El sistema de costeo directo o variable considera los costos fijos de producción como costos del período, mientras que el costeo absorbente o total los distribuye entre las unidades producidas.

· Para valuar los inventarios, el costeo variable sólo contempla los variables; el costeo absorbente incluye ambos.

· La forma de presentar la información en el estado de resultados es diferente.

· En el costeo Absorbente todos los costos de producción ( fijos y variables) primero se restan de las ventas para obtener la utilidad bruta, para luego deducir los gastos o costos del periodo,  que no son de manufactura de la manera siguiente:

Ventas.............................................................xxx

Menos: Costo de venta (variables y fijos.)......(xxx)

Utilidad Bruta....................................................xxx

Menos: Gastos de operaciones................... …(xxx)

Utilidad Neta en Operaciones...........................xxx
En el costeo directo se restan de las ventas, tanto los costos variables como los gastos variables para obtener la utilidad marginal o margen de contribución y a éste se le restan los costos y gastos fijos  para tener  la utilidad en operación de la siguiente manera:

Ventas........................................................xxx

Menos: Costo de venta.  .......................... (xxx)
Margen de fabricación................................xxx
Menos gastos variables …………………..(xxx)

Utilidad Marginal o 

Margen de Contribución……………………..xxx
Menos: Costos y Gastos fijos....................(xxx)

Utilidad Neta en Operaciones......................xxx

Como se  puede observar, el costeo directo o variable  se concentra principalmente en el margen de contribución, que es el exceso de ventas sobre los costos variables. Cuando se expresa como un porcentaje de las ventas, el margen de contribución se conoce como índice de contribución o índice marginal, que revela el número de centavos disponibles por unidad monetaria de ventas para cubrir los costos fijos y las utilidades.
· Bajo el método de costeo absorbente las utilidades pueden ser cambiadas de un período a otro con aumentos o disminuciones en los inventarios. Se aumenta la utilidad incrementando los inventarios finales y se reduce llevando a cabo la operación contraria.

· La variación de volumen de producción cuando se utilizan costos estándar no se puede producir, porque los costos de fabricación fijos no se aplican a la producción.

· La forma de presentación en el Balance General es diferente en ambos métodos, puesto que la sección de activos corrientes  será siempre menor, bajo el costeo directo que bajo el costeo por absorción porque los costos indirectos de fabricación fijos no se incluyen en los inventarios bajo el costeo directo.
· Bajo el sistema de costeo directo, la utilidad está correlacionada con las ventas y no es afectado por el nivel de producción, en  el sistema de costeo por absorción, la utilidad es afectada por la producción, así como por las ventas En este sentido. Neuner (2001), señala que la diferencia entre el monto de la utilidad neta de cualquier período contable calculado mediante el costeo por absorción y la utilidad neta de acuerdo con el costeo directo será igual al cambio en el monto de los costos del período diferidos en Inventario bajo los diferentes métodos. Por supuesto, ambos métodos darán como resultado cantidades idénticas de utilidades netas totales a lo largo de un ciclo completo de acumulación y liquidación de inventarios.
A continuación se presenta un ejemplo  para observar las diferencias en las utilidades bajo ambos métodos.

Información:

	
	1ER. AÑO
	2D0. AÑO
	3ER AÑO

	Inventario I. P.T
	0
	0
	 20.000

	Unidades Producidas
	100.000 unidades
	130.000
	130.000

	Unidades Vendidas
	100.000 unidades
	110.000
	140.000

	Inventario F.P.T.
	0
	  20.000
	 10.000

	Precio de venta:
	10 Bs./unidad
	10 Bs/unidad
	10 Bs/unidad

	Costo unitario mat.D.
	2 Bs/unidad
	2 Bs/unidad
	2 Bs/unidad

	Costo unitario MOD 
	3 B/unidad
	3 B/unidad
	3 B/unidad

	Costo unitario C.I. V
	1 Bs/unidad
	1 Bs/unidad
	1 Bs/unidad

	Costos Ind.Fijos
	250.000 Bs.
	250.000 Bs.
	250.000 Bs.

	Gastos Operac.  V
	30.000 Bs.
	39.000 Bs.
	  50.000  Bs.

	Gastos operac.  Fijos
	50.000 Bs.
	50.000 Bs.
	  50.000 Bs.

	mat. Directos 2
	200.000
	240.000
	   260.000

	mano de obra 3
	300.000
	360.000
	   390.000

	carga Fabril Fija 2.5
	250.000
	250.000
	   250.000

	Carga fabril variab. 1
	100.000
	120.000
	   130.000


1.2.1. Ventas iguales a la producción


Si el inventario de productos fabricados no fluctúa de un período a otro, la utilidad bajo el costeo por absorción es igual a la utilidad neta bajo el costeo directo.
Con los datos correspondientes al primer año, se estructura el estado de resultado para ambos sistema. 

[image: image1.emf]Ventas 1.000.000,00 Ventas 1.000.000,00

Costo Venta  Variables -600.000,00 Costo  Venta  -850.000,00

Margen de Fabricación 400.000,00 Utilidad Bruta 150.000,00

Gastos Variables -30.000,00 Gastos de Operación

Utilidad Marginal 370.000,00 Gastos Fijos -50.000,00

Costos Fijos -250.000,00 Gastos Variables -30.000,00

Gastos Fijos -50.000,00

Utilidad Neta 70.000,00 Utilidad Neta 70.000,00

Distribucción Costo Fijos:

250,000/100,000 unid

Metodo Directo (Año1)

Ventas Iguales a la producción 

Método Absorción (Año 1)


Para este primer año, la utilidad para ambos métodos es igual debido a que todos los costos fijos se llevaron a gastos.
1.2.2. Ventas menores  a la producción


Cuando aumenta el inventario, la utilidad neta será más alta bajo el costeo absorbente debido que el inventario se encuentra incluida una parte de los costos del período, mientras que en costeo directo todos los costos del período se cargan contra los ingresos actuales.

[image: image2.emf]Ventas 1.100.000,00 Ventas 1.100.000,00

Costo Venta  Variables -660.000,00 Costo  Venta  -871.538,46

Margen de Fabricación 440.000,00 Utilidad Bruta 228.461,54

Gastos Variables -39.000,00 Gastos de Operación

Utilidad Marginal 401.000,00 Gastos Fijos -50.000,00

Costos Fijos -250.000,00 Gastos Variables -39.000,00

Gastos Fijos -50.000,00

Utilidad Neta 101.000,00 Utilidad Neta 139.461,54

Distribucción Costo Fijos:

250.000Bs./130,000 unid

  1,923076923

 

Metodo Directo (Año2)

Ventas Mayores  a la producción 

Método Absorción (Año 2)


1.2.3. Ventas mayores a la producción



. Cuando disminuye el inventario, la utilidad neta será menor bajo el costeo absorbente debido a que los costos del período que se habían incluido previamente en el inventario ahora se cargan contra los ingresos actuales, mientras que bajo el costeo directo sólo los costos del período actual se cargan contra los ingresos actuales.

[image: image3.emf]Ventas 1.400.000,00 Ventas 1.400.000,00

Costo Venta  Variables -840.000,00 Costo  Venta  -1.109.230,77

Margen de Fabricación 560.000,00 Utilidad Bruta 290.769,23

Gastos Variables -50.000,00 Gastos de Operación

Utilidad Marginal 510.000,00 Gastos Fijos -50.000,00

Costos Fijos -250.000,00 Gastos Variables -50.000,00

Gastos Fijos -50.000,00

Utilidad Neta 210.000,00 Utilidad Neta 190.769,23

Distribucción Costo Fijos:

250.000Bs./130,000 unid

  1,923076923

 

Inventario  Inicial 20000*6 120000Inventario  Inicial 20,000 *7,923076923 158461,538

Producción 130000*6 780000Producción 130000*7,92307692 1030000

Disponible 150000*6 900000Disponible 150000*7,923076923 1188461,54

Ventas 140000*6 -840000Ventas 140000*7,9230769-1109230,77

Inventario  Final 10000*6 60000Inventario  Final 10000*7,923076923 79230,7692

Metodo Directo (Año 3)

Ventas Menores a la producción 

Método Absorción (Año 3)


1.3. Conciliación de la utilidad entre los métodos: directo y absorción.

En muchos países todavía no está ganada la idea por parte del fisco y los PCAG de aceptar la presentación de los informes financieros en base al costeo directo, por tal motivo las empresas deben ajustarse a una base de costeo absorbente. 
Por el hecho de no ser de aceptación general el método de costeo directo, ha sido necesario formular la adaptación o conversión de los estados Financieros  obtenido por costeo directo a costeo por absorción


A tal efecto se hace necesario calcular la porción de los costos fijos que debieron ser absorbidos o capitalizados en los inventarios finales de acuerdo con la doctrina del costeo total.

Tomando el monto total de los costos fijos del período se dividen entre el volumen de producción (unidades, horas de mano de obra directa, horas máquina,) y la cifra o factor así obtenida se multiplica por el total  de unidades que hayan en inventario final con arreglo al nivel de producción seleccionado.


EJEMPLO:
COSTOS FIJOS TOTALES DEL PERIODO:

50.000

PRODUCCION DEL PERIODO:



  2.500 UNIDADES

INVENTARIO FINAL



             1.000 UNIDADES

FACTOR (50.000 Bs./ 2.500 unidades)


       20 Bs. /unidad
AJUSTE AL INVENTARIO FINAL       (1.000 unidades *20 Bs/u)

TOTAL MONTO AJUSTE:     20.000 Bs.
Asiento Contable:
Inventario-Costos Fijos Absorbidos

20.000



Costos Fijos Absorbidos en inventario

20.000
En este ejemplo, se supone que no existen inventarios iniciales.


La cuenta inventario Costos Fijos Absorbidos será presentada en el Balance general al final del rubro de inventarios, es una cuenta de valoración.


La cuenta de costos Fijos Absorbidos en inventarios se cierra contra la cuenta de resultado del estado de ganancias y pérdidas, convirtiéndose así la ganancia o pérdida obtenida por costeo directo a utilidad o pérdida según costeo total.

En caso de que haya inventario inicial de productos terminados el ajuste de costo se hará  por la diferencia entre el ajuste  calculado en el periodo actual  y la porción ajustada con anterioridad. Supongamos que la cuenta Inventario-Costos Fijos Absorbidos  trae un saldo (deudor) de Bs. 13.000, correspondiente al ajuste realizado en el año anterior, el  costo del ajuste a realizar en el año actual se determina de la siguiente manera: 
Ajuste de inventario Inicial
 (periodo anterior)

13.000
Monto del ajuste calculado en el periodo                     20.000

Diferencia entre ambos ajustes:                                     7.000       


En este caso el asiento se elabora por la diferencia:          

Inventario Costos Fijos Absorbidos



7.000



Costos Fijos Absorbidos en inventario


7.000

1.4. Comparación de ambos métodos de costeo  cuando se usan los estándares.

El control de costos moderno utiliza costos estándar y presupuestos flexibles. No existe ningún conflicto entre los costos estándar y el sistema de costeo variable. Un sistema de costeo variable estándar excluiría los costos del período de los costos estándar del producto. Con respecto a la presupuestación flexible, la base de este instrumento de control está en una segregación cuidadosa de los costos fijos y variables. Ésta es también la esencia del sistema de costeo directo.

Rayburn (1999), señala que el costeo variable puede usar ya sea los costos reales, normales o los costos estándar. La combinación de un sistema de costeo variables con costos estándar, impide que se realicen estimaciones para fijar un estándar para los costos indirectos de fabricación fijos, puesto que los mismos son considerados como costos del período, por lo que las estimaciones se  establecerán sólo para los costos de producción   variables ( materiales directos, mano de obra directa y costos indirectos de fabricación variables). De esta manera en el costeo directo o variable no se calcula una variación del volumen de producción debido a que los costos indirectos de fabricación fijos no se aplican a la producción, las demás variaciones se tratan de la misma maneta tanto bajo el costeo directo como por absorción.

2. Modelo o análisis de la Relación Costo Volumen –Utilidad

Una de las maneras más frecuentes de medir el éxito de una empresa es en términos de la utilidad neta, la cual depende de la relación ventas-costos. Las ventas sufren modificaciones por cambios en el precio unitario, el volumen y la mezcla de productos de venta; a su vez, los costos sufren modificaciones por cambios en los costos variables por unidad, los costos fijos totales, el volumen y la mezcla.

Ninguno de estos factores que afecta la utilidad es independiente de los demás ya que el precio de venta afecta el volumen de las ventas; el volumen de las ventas influye sobre el volumen de producción, el volumen de producción influye sobre el costo y el costo influye sobre la utilidad.

Por lo tanto, el análisis de costo-volumen-utilidad presenta la interrelación de los cambios en costos, volumen y utilidades. Además, constituye una herramienta útil para la planeación, el control y la toma de decisiones debido a que proporciona información para evaluar en forma apropiada los probables efectos de las futuras oportunidades de obtener utilidades.

El análisis costo volumen utilidad, determina el volumen que se fijará como objetivo, es decir, el volumen necesario para lograr el ingreso operativo deseado, una de las formas más utilizadas en el análisis costo- volumen- utilidad es el cálculo del punto de equilibrio de una empresa aplicando la técnica  del costeo directo.
2.1. Definición del punto de equilibrio.

El punto de equilibrio es aquel donde los ingresos totales son iguales a los costos totales, es decir el volumen de ventas con cuyos ingresos se igualan los costos totales y la empresa no reporta utilidad pero tampoco pérdida ( Ver Ilustración Nº 1)


Asimismo, el punto de equilibrio se puede determinar empleando ecuaciones o técnicas gráficas y se puede expresar en unidades o en bolívares.

2.2. Supuestos básicos al usar el punto de equilibrio


La estructura de la relación costo volumen utilidad es la técnica matemática en el estudio del comportamiento de los costos que tiene como base una cuidadosa segregación de los costos de acuerdo a su variabilidad.

  

Las suposiciones estáticas y limitaciones sobre las cuales descansa el análisis de esta interdependencia son las siguientes:

  
. 

1. La gráfica del punto de equilibrio representa fundamentalmente un análisis estático.  Los cambios sólo se pueden mostrar representando una gráfica nueva o una serie de ellas.

2. Se especifica el intervalo correspondiente de forma que se pueden definir los costos fijos y variables en relación con un período específico y un intervalo de producción determinado. El intervalo correspondiente suele ser normalmente una gama de niveles de actividad en los que ha funcionado la empresa. Este volumen de actividad se expresa en  términos comunes de ventas y gastos; a menudo  se emplean las horas mano de obra directa, horas máquina, unidades producidas y valor de venta de  la producción. Por lo tanto, se deben redefinir los costos fijos y variables para actividades que caigan fuera del intervalo correspondiente.

3. Todos los costos deben  entrar  en la clasificación de fijos o variables

4. Los costos unitarios variables permanecen constantes y existe una relación  entre ellos y el volumen de producción, es decir el comportamiento de los costos será lineal y los costos directos cambiarán en proporción directa a los cambios en el volumen. Por ejemplo, no se supone la existencia de descuentos por cantidad de materiales comprados, aumentos en la  productividad de la mano de obra u otros ahorros posibles de costos.

5. Se supone que el volumen es el único factor importante que afecta el comportamiento de los costos. Se ignoran otros factores influyentes, como los precios unitarios, surtido de ventas, huelgas laborales y el método de producción empleado. Un cambio en el comportamiento en el comportamiento esperado de los costos provocará una variación del punto de equilibrio.

6. Se parte del supuesto que el precio de ventas unitario y otras condiciones del mercado permanecerán invariables. No se realizarán descuento por ventas en grandes cantidades

7. Los cambios de inventario son tan poco significativos que no tienen impacto alguno en el análisis

8. Si el análisis del punto de equilibrio afecta a más de una línea de productos, se supone que existe un surtido de ventas específico. El surtido de ventas es la combinación de las cantidades de productos que vende la empresa. Por ejemplo en una tienda de artículos para tenis, podría ser de seis cajas de pelota de tenis, un conjunto sport y una raqueta. Dado que el margen  de contribución obtenido por cada uno de los productos del surtido varía normalmente, el surtido de ventas específico se supone que tiene un impacto significativo en el análisis del punto de equilibrio.

9. Se considera que los costos fijos permanecen constantes para todo el intervalo correspondiente.
10. Todos los ingresos, y costos pueden agregarse y compararse sin considerar el valor del dinero en el tiempo.

11. Que no existe un incremento de la eficacia de la mano de obra en el período de actividad estudiado  y que la política de la dirección y las étnicas empleadas no tendrán efecto alguno sobre los costos.

12. Se supone que la tecnología de los productos permanece invariable.

13. A pesar de que el análisis del punto de equilibrio se supone que los costos fijos totales permanecen constantes para todo el intervalo, a nosotros, por supuesto, sabemos que no permanecen invariables de un pedido a otro. La dirección podría decidir, comprar maquinaria para eliminar trabajadores de mano de obra, lo que a su vez podría reducir  los costos variables unitarios  pero aumentar los costos fijos totales debido al incremento de los costos de amortización. Un aumento del personal de ventas o de publicidad también producirá una variación de los costos fijos. Cuando se produzca uno de estos hechos, se debe calcular un nuevo punto de equilibro y representar una nueva gráfica..

14. Se debe admitir que el análisis del punto de equilibrio no es siempre una herramienta de decisiones estereotipada. Existen otras consideraciones sobre los costos ocasionales y relevantes; por ejemplo el mantenimiento de buenas relaciones con los clientes actuales importantes cuyos pedidos tienen una importancia vital para la empresa, puede anular una decisión calculada mediante el uso del análisis del punto equilibrio.
Hay que considerar que estos supuestos son algo extremos, en el sentido que rara vez podrían disponerse todos en la realidad, por ende los administradores deben siempre preguntarse si convendría utilizar un enfoque más sofisticado que el caso especial del análisis costo-volumen-utilidad (CVU), sin embargo, los gerentes con  frecuencia  encuentran que el análisis CVU constituye un primer paso muy útil, que los ayuda a comprender los patrones de comportamiento de costos y las interrelaciones entre ingresos y costos a diferentes niveles de producción.

2.3. Cálculo y análisis del punto de equilibrio  e unidades y bolívares.


El punto de equilibrio de beneficios es el volumen de ventas donde no existen ni perdidas ni ganancias.   A pesar de que el análisis de este punto es un concepto estático, se puede aplicar a situaciones dinámicas para ayudar a la dirección  en las operaciones de planificación y control. Su análisis se centra en el impacto del volumen de producción sobre los costos y beneficios, lleva consigo un análisis del comportamiento de los costos fijos y variables de la empresa. y dado que la dirección  no está interesada en el punto en sí sino en el efecto de las decisiones sobre costos y ventas, el concepto es importante, pues  se puede adaptarse  para determinar las ventas necesarias para obtener un beneficio específico.


Si en la empresa todos los costos fueran variables, las utilidades variaran en proporción directa al volumen de ventas y el punto de equilibrio estaría ubicado en cero es decir  en el punto de cierre.


Si en la empresa todos los costos fueran fijos, la utilidad no se iniciaría hasta que las ventas excedan a dichos costos. Analizando estas dos situaciones y a sabiendas de que en las empresa no todos los costos son variables, ni todos los costos son fijos, para poder calcular el punto de equilibrio se deben separar  todos los costos y gastos en sus componentes fijos y variables.


Para calcular  el  punto de equilibrio se trabaja con la utilidad marginal es decir aquella que resulta de restar a los ingresos, los costos y gastos variables.

De allí que para analizar el punto de equilibrio  debemos manejar la relación existente entre la sumatoria de los costos variables de producción y los gastos variables, el volumen de actividad de ventas y de producción y la utilidad, mejor conocida como relación costo -volumen-utilidad.

Para calcular el punto de equilibrio necesitamos conocer la siguiente información suponiendo la fabricación de un solo producto.

· Costos y gastos fijos de la empresa

· Costos variables por unidad de producto

· Precio de venta del producto

Margen de Contribución:    El margen de contribución  es la porción de ventas que queda después de deducir los gastos variables; representa la cantidad disponible para cubrir los gastos fijos y dar beneficios. El margen de contribución se puede expresar como un total, un cantidad unitaria o como un porcentaje. 

Si se dividen los costos fijos entre el margen de contribución por producto o unidad obtendremos el número de productos o unidades que tendría que vender la empresa para llegar a cubrir todos sus costos fijos. En definitiva, estaríamos calculando el punto de equilibrio

Teniendo el margen de contribución unitario es posible emplearlo para calcular el punto de equilibrio expresado en unidades vendidas.
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Punto de equilibrio en unidades  =                costos fijos totales                             







 Margen de contribución por unidad

  
  

Representación Gráfica del Punto de Equilibrio

Describe de manera esquemática la relación del costo- volumen y las utilidades y muestra las utilidades o pérdidas que se producirán en cualquier volumen de ventas dentro de un rango relevante. Una gráfica de punto de equilibrio puede indicar mejor la relación COSTO-VOLUMEN-UTILIDAD a los administradores en línea, ya que muestra vívidamente el efecto del volumen sobre los costos y sobre las utilidades.

  

Una gráfica del punto de equilibrio expresa los ingresos, los costos y los desembolsos en el eje vertical.

  

En el eje horizontal indica el volumen, el cual puede estar representado por unidades de venta,  las horas máquina, de mano de obra directa, el porcentaje de capacidad u otros indicadores útiles para expresar el volumen.
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En esta gráfica del punto de equilibrio se representa en el eje vertical los costos y gastos, en el eje horizontal se emplea para indicar el volumen de ventas, el punto donde se cruzan la línea de las ventas con la línea de costos totales es el punto de equilibrio. Por encima de este punto entramos en el área de las utilidades, debido a que ya se han cubierto los costos fijos, y por tanto cada unidad que se venda por encima dejará una utilidad. De igual forma, por debajo del punto de equilibrio entramos en el área de las pérdidas, debido a que el margen de contribución total, no alcanza a cubrir los costos fijos.


El punto de equilibrio también se puede obtener en términos de Bolívares de venta. En el caso de una sola línea de productos y de un solo precio por unidad, el punto de equilibrio en bolívares puede obtenerse multiplicando el punto de equilibrio en unidades por el precio e venta unitario. Cuando el precio de venta por unidad varía para diferentes clientes, puede utilizarse una fórmula matemática para determinar el punto de equilibrio en bolívares.


Si el margen de contribución se expresa en la unidad monetaria (ejm.  bolívares) el punto de equilibrio se obtendrá en unidades, respondiendo así la pregunta ¿Cuantas unidades hay que vender en la empresa para no perder ni ganar?. Si el margen de contribución se expresa en términos porcentuales, el punto de equilibrio se obtendrá en la unidad monetaria, respondiendo así la pregunta ¿A cuanto debe ascender el monto de las ventas en la empresa para no ganar y no perder.


Recuérdese que los costos variables son aquellos que varían directamente con los cambios en el volumen de producción. Por otro lado los costos fijos permanecen invariables para un determinado período de tiempo y nivel de producción.
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Punto de equilibrio   =     Costos fijos totales

en bolívares                      Utilidad Marginal %

Se puede adaptar el punto de equilibrio a efecto, de que genere información útil que indique las ventas que serán necesarias para lograr un resultado específico fijado como objetivo.

· Utilidad antes de impuesto: la misma se puede calcular atendiendo a la siguiente fórmula:


Ventas para lograr                 utilidad deseada + costos fijos totales


      la utilidad deseada    =         Margen de contribución por unidad.

                             en unidades

· Utilidad después de Impuesto: la misma se puede calcular teniendo la siguiente fórmula:

Ventas para lograr una utilidad     utilidad deseada después de impuestos + costo fijos

deseada después de impuestos  =                 1- tasa de impuesto                 

en unidades                                        Margen de contribución por unidad.

El análisis del punto de equilibrio cuando se venden  varios productos, sugiere que se establezca una mezcla de ventas, la cual puede ser obtenida gracias a la experiencia que la gerencia pueda tener de años anteriores.


Para el cálculo del punto de equilibrio teniéndose una mezcla de ventas establecida se procede a calcular el margen de contribución promedio por unidad, el cual  es igual al promedio ponderado del margen de contribución unitario para cada producto, dicha ponderación se determina mediante la mezcla de ventas establecida para cada producto, por lo tanto para el cálculo del punto de equilibrio para varios productos se utilizaría la siguiente formula:


Punto de equilibrio              Costos Fijos

en unidades               =      Margen de contribución promedio




       Ponderado por unidad.

Es necesario considerar que si las proporciones de la mezcla de productos cambian, los resultados son diferentes.

2.4. Efectos de los cambios en los costos fijos, el precio de venta y los costos variables sobre el punto de equilibrio.

El punto de equilibrio cambia cuando se modifica cualquiera de las variables que se usan para determinarlo (precio de venta, costos variables y costos fijos)


Precio de Venta:


Cuando se incrementa el precio de venta por unidad, se requerirán menos unidades para lograr el punto de equilibrio; por el contrario cuando se disminuye el precio de venta por unidad, se requerirán más unidades para alcanzarlo, esto es producto de que el margen de contribución unitaria varía dependiendo del aumento o la disminución del precio de venta.


Costos Variables:


Cuando se incrementan los costos variables por unidad, se requerirán más unidades para lograr el punto de equilibrio, por el contrario, si se disminuye el costo variable por unidad se requerirán menos unidades para alcanzarlo. Por lo tanto, el punto de equilibrio cambiará en la misma dirección en que se modifique el costo variable por unidad, y esto se debe igualmente a la disminución o aumento que se produce por tal efecto en el margen de contribución unitario.


Costos Fijos:


Cuando se incrementan los costos fijos totales, se requerirán más unidades para lograr el punto de equilibrio; por el contrario, si disminuyen los costos fijos totales se requerirán menos unidades para alcanzarlo, por lo tanto el punto de equilibrio cambiará en la misma dirección en que se modifiquen los costos fijos totales. Esta situación es producto de que la contribución marginal por unidad no cambia.

2.5. Margen de Seguridad


 Existe mucha incertidumbre a la hora de considerar  la posibilidad que un volumen real se desvíe del volumen esperado; dicha incertidumbre se puede manejar a través del análisis de sensibilidad, que consiste en una técnica que examina como cambiaría un resultado si no se alcanzan los datos originalmente previstos.


En el contexto del análisis del costo-volumen-utilidad, el análisis de sensibilidad responde a preguntas como, ¿Cuál sería el ingreso de operación si el nivel de producción se reduce un tanto por ciento del nivel originalmente previsto? U ¿ Cuál será el ingreso de operación si los costos variables unitarios se incrementan en un tanto por ciento?. por lo que el análisis de sensibilidad ante varios resultados posibles, amplía las perspectivas de los administradores respecto de lo que podría ocurrir, no obstante sus bien diseñados planes.


Una herramienta del análisis de sensibilidad es el margen de seguridad, que es el exceso de ingresos presupuestados sobre los ingresos del punto de equilibrio. El margen de seguridad es la respuesta a la pregunta ¿ Y que pasaría si...?: si los ingresos presupuestados están arriba del punto de equilibrio y caen, ¿ cuánto pueden caer por debajo del presupuesto antes de que se alcance el punto de equilibrio?.


Este margen de seguridad puede ser calculado de la siguiente manera:



Margen de seguridad =   ventas esperadas – ventas en el punto de equilibrio




  Ventas esperadas

CONTABILIDAD  DE COSTOS PARA ADMINISTRADORES
AUTOEVALUACION

Unidad VI
Nombre:__________________________________C.I._______________________

Firma :_____________________

Fecha de entrega de Autoevaluación. ____/____/____

A.-Razone y conteste las siguientes preguntas
1. ¿ En qué consiste el costeo directo?

2. Indique la diferencia entre costos fijos y costos variables

3. Establezca las diferencias existentes entre Costeo Directo y Costeo por Absorción.

4. Defina Margen de Contribución e indique sus ventajas?

5. ¿Qué es el punto de equilibrio?. ¿Cuál es su importancia?

6. Señale la importancia del análisis Costo-Volumen-Utilidad.

7. Indique los supuestos a tomar en consideración para el análisis Costo-Volumen-Utilidad.

8. ¿En qué consiste el análisis de Riesgo y utilidad?

9. ¿De qué manera la mezcla de ventas incide sobre el análisis del punto de equilibrio?

B.- A continuación se le presentan una serie de situaciones para que usted conteste, después de analizarlas, si son verdaderas o falsos. En ambos casos explique su respuesta.

1. El costeo por absorción difiere del costeo directo en la cantidad de costos asignados a las unidades individuales de producto.

2. Los costos del producto bajo el costeo directo incluye los costos primos y los costos indirectos de fabricación fijos.

3. La utilidad calculada mediante el método de costeo por absorción tiende a exceder la utilidad calculada por el método de costeo directo si disminuyen los costos fijos de manufactura.

4. Si aumentan los costos fijos asociados a un producto mientras permanecen constantes los costos variables y el precio de venta el margen de contribución aumenta y el punto de equilibrio aumenta.

EJERCICIO DIDÁCTICO UNIDAD IV

El vicepresidente de ventas de Huber Corporation ha recibido el estado de ingresos para noviembre de 20X4. El estado se preparó con base en el costeo directo y se presenta a continuación. La firma acaba de adoptar un sistema de costeo directo para propósitos de elaboración de informes internos.

Huber Corporation: 

Estado de Ingresos para el mes de noviembre de 20X4

( valor en miles de bolívares)


El contralor agregó las siguientes notas a los estados:

· El precio promedio de venta por unidad para noviembre fue de 24Bs.

· Los costos estándares de manufactura por unidad para el mes fueron:

· Costo variable                       12Bs.

· Costo fijo                                 4Bs.

· Costo Total                             16Bs.

La tasa unitaria para los costos fijos de manufactura está predeterminada con base en una producción mensual de 150.000 unidades. (Ignore las asignaciones de las variaciones)

· La producción para noviembre fue de 45.000 unidades en exceso de las ventas.

· El inventario al 30 de noviembre constó de 80.000 unidades.

Se requiere:

a.-El vicepresidente de ventas no está conforme con el costeo directo y se pregunta cuál habría sido la utilidad neta bajo el anterior costeo por absorción


1.- Presente el estado de ingresos de noviembre bajo el costeo por absorción


2.- Reconcilie y explique la diferencia entre las cifras de la utilidad neta bajo el costeo directo y el costeo por absorción

b.- Explique las características asociadas con la medida de la utilidad bajo el costeo directo que deberían ser interesantes para el vicepresidente de ventas.

SOLUCIÓN

Respuesta a la pregunta a.1

Huber Corporation

Estado de Resultados ( costeo por Absorción)

Para noviembre de 19X9

(en miles de bolívares)

Ventas ( 100.000 unidades x 24Bs.)





2.400Bs.

Menos costo de venta:    


Costo variable por unidad      12Bs.


Costo fijo por unidad                4Bs.


Total costo unitario                   16Bs.

Volumen de Ventas            x100.000
Costo de venta al estándar    1,600Bs.

Variación de volumen 

*( 5.000 unidades x 4Bs.)     
   20Bs.



1.620Bs.
Utilidad Bruta






             780Bs.

Menos: Gastos de administración y venta                                         400Bs

Utilidad Neta antes de Impuestos                                                     380Bs.




* La variación de volumen surgió producto que la producción presupuestada fue de 150.000 unidades y la producción real fue de 145.000 unidades por lo que las 5.000 unidades surgen por esta diferencia, que luego se multiplica por el costo unitario fijo de 4Bs.

Respuesta a la pregunta a.2

Reconciliación de las utilidad neta bajo costeo directo

Utilidad Neta bajo costeo directo



200.Bs.

Utilidad neta bajo costeo por absorción


380Bs.

Diferencia a conciliar


(45.000 Unidades x 4Bs.)


                       180Bs.

El costeo absorbente inventarió 4 Bs. de costos fijos por cada unidad producida en noviembre, porque la producción durante noviembre fue de 145.000 unidades por encima de las ventas de noviembre (100.000 unidades). Los costo fijos asignados a las 45.0000 unidades incrementa en el inventario el estado de resultados en 180.000Bs. ( 45.000 unidades por 4Bs. de costo fijo unitario), por ende  menos costos fijos  han sido cargados a el estado de resultados de noviembre y  por eso el  estado de resultado se incrementó en 180.000Bs.  

Respuesta a la pregunta b.

El vicepresidente de ventas debería utilizar el costeo directo por muchas razones:

· El  ingreso por  costeo directo varía con las unidades vendidas no con las unidades producidas.

· Los costos fijos de manufactura están asignados contra el período en el cual ellos se incurrieron, por consiguiente los costos de manufactura por unidad no varían con un cambio en el nivel de producción.

· El margen de contribución ofrece una herramienta útil para tomar decisiones en cuanto a considerar cambios en la relación costo-volumen-utilidad.

EJERCICIO DIDÁCTICO UNIDAD IV

R. A Ro and Company, fabricante de pipas hechas a mano, ha experimentado un crecimiento constante en las ventas durante los últimos cinco años. Sin embargo, el crecimiento de la competencia ha llevado al señor Ro, el presidente, a creer que será necesaria una decidida campaña publicitaria el próximo año para mantener el actual crecimiento de la compañía.


Con el fin de preparar la campaña publicitaria del próximo año, el contador de la compañía presentó al señor Ro los siguientes datos para el año corriente, 19X2:

Plan de costos:


El señor Ro ha fijado el objetivo de ventas para 19X3 en un nivel de 550.000Bs ( ó 22.000 pipas).

a. ¿Cuál es la utilidad neta proyectada después de impuestos para 19X2?

b. ¿Cuál es el punto de equilibrio en unidades para 19X2?

c. El señor Ro cree que será necesario un gasto adicional de venta de 11.250Bs. por concepto de publicidad para 19X3, manteniendo los demás costos constantes, con el fin de alcanzar el objetivo de ventas. ¿Cuál será la utilidad neta después de impuestos para 19X3 si se gastan 11.250Bs. adicionales?

d. ¿Cuál será el punto de equilibrio en ventas en dólares para 19X3 si se gastan 11.250 Bs .adicionales en publicidad?

e. Si se gastan 11.250Bs. adicionales en publicidad en 19X3, ¿ Cuál es el nivel de ventas requerido en dólares para igualar la utilidad neta después de impuestos de 19X2?

f. A un nivel de ventas de 22.000 unidades, ¿ Cuál es la cantidad máxima que puede gastarse en publicidad si se desea una utilidad neta después de impuestos de 60.000Bs.?

SOLUCIÓN

Respuesta a la pregunta a.

Empresa R. A. Ro and Company

Estado de Ingresos ( costeo Directo)

Año 19X2


Ventas ( 20.000 unidades x 25Bs.)




500.000Bs.


Costos Variables: ( 20.000 x 13,75Bs.)



275.000Bs.


Margen de Contribución





225.000Bs.


Menos: Costos Fijos Totales





135.000Bs.


Utilidad Neta antes de Impuestos




   90.000Bs.


Tasa de Impuesto ( 40%)

                                                  36.000Bs.


Utilidad Neta después de Impuestos



               54.000Bs.







Respuesta a la pregunta b.

Punto de equilibrio en unidades para 19X2:

Utilizando la fórmula de punto de equilibrio en unidades:

Punto de equilibrio en  =               Costos Fijos 

unidades                               Margen de contribución unitario

Sustituimos y nos queda:

Punto de equilibrio =                   135.000Bs. = 12.000 unidades.





       25 – 13,75

Respuesta a la pregunta c.


Empresa R. A. Ro and Company

Estado de Ingresos ( costeo Directo)

Año 19X3


Ventas ( 22.000 unidades x 25Bs.)




550.000Bs.


Costos Variables: ( 22.000 x 13,75Bs.)



302.500Bs.


Margen de Contribución





247.500Bs.


Menos: Costos Fijos Totales ( 135.000 + 11.250 )                          146.2500Bs.


Utilidad Neta antes de Impuestos




101.250Bs.


Tasa de Impuesto ( 40%)

                                                  40.500Bs.


Utilidad Neta después de Impuestos



               60.750Bs.







Respuesta a la pregunta d.

El punto de equilibrio en bolívares considerando los 11.250 adicionales de gasto de publicidad lo podemos obtener utilizando la siguiente fórmula:

Punto de equilibrio  =                 Costos fijos

En bolívares                      % Margen de contribución

Sustituyendo tenemos:

Punto de equilibrio   =         146.250     =     325.000Bs.




0,45

Respuesta a la pregunta e.

El nivel de ventas requerido en bolívares para igualar la utilidad neta después de impuestos de 19X2 ( 54.000Bs), tomando en cuenta los 11.250 Bs. adicionales de publicidad, lo podemos obtener utilizando la fórmula siguiente.

Volumen de Venta          Utilidad deseada    + Costos fijos

En bolívares para  =                1- I

Utilidad deseada

                                            % del margen de contribución

 Sustituyendo tenemos:

Volumen de Ventas      =    54.000   +  146.250



          1- 0,40                              =  525.000Bs.







0,45







Respuesta a la pregunta f.

La cantidad máxima que puede gastarse en publicidad si se desea una utilidad neta después de impuestos de 60.000Bs., a un nivel de ventas de 22.000 unidades se puede obtener si aplicamos la siguiente ecuación:

                      UD = Ventas  - C.V   _ C.F  x  ( 1- I )

Donde:

UD = utilidad deseada

C.V = costos variables

C.F  = costos fijos

I  = tasa impositiva.

Sustituyendo tenemos:


60.000  =   (22.000 x 25Bs.)  _ (22.000 x 13,75)  135.000 _ Y x ( 1- 0,40)

siendo Y la incógnita tenemos :

60.000 = (550.000 _ 302.500 – 135.000 – y) x 0,6

60.000 =  112.500 – Y)  x 0,6

60.000 = 67.500 – 0,64

-7.500 = - 0,64Y

   Y  = 7.500/0,6

   Y  = 12.500Bs.

La cantidad máxima que puede gastarse en publicidad es de 12.500Bs.
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Ventas..............................................................................................2.400


Menos Costo variable estándar de los artículos vendidos...............1.200


Margen de contribución...................................................................1.200


Menos:costos fijos presupuestados de manufactura......600


Variación de gasto de los costos fijos de manufactura...   0		600


Margen Bruto....................................................................................600


Menos: Gastos de venta y administrativos.......................................400


Utilidad neta antes de impuestos......................................................200





Costos Variables:


Mano de obra directa..............................8Bs./pipa


Materiales directos.................................3.25/pipa


Costos indirectos variables.....................2.50/pipa


Costos Variables Totales........................13.75/pipa





Costos fijos:


Manufactura.............................................25.000Bs.


Ventas.......................................................40.000Bs.


Administrativos........................................70.000Bs.


Costos Fijos Totales.................................135.000Bs.





Precio de venta por pipa............................... 25Bs.


Ventas esperadas, 19X2 (20.000 unidades)  500.000Bs.


Tasa Impositiva............................................. 40%








_1170446284.xls
Hoja1

		Ventas Mayores  a la producción

		Metodo Directo (Año2)						Método Absorción (Año 2)

		Ventas		1,100,000.00				Ventas		1,100,000.00

		Costo Venta  Variables		-660,000.00				Costo  Venta		-871,538.46

		Margen de Fabricación		440,000.00				Utilidad Bruta		228,461.54

		Gastos Variables		-39,000.00				Gastos de Operación

		Utilidad Marginal		401,000.00				Gastos Fijos		-50,000.00

		Costos Fijos		-250,000.00				Gastos Variables		-39,000.00

		Gastos Fijos		-50,000.00

		Utilidad Neta		101,000.00				Utilidad Neta		139,461.54

								Distribucción Costo Fijos:

								250.000Bs./130,000 unid

								1.9230769231






_1170446691.xls
Hoja1

		Ventas Menores a la producción

		Metodo Directo (Año 3)						Método Absorción (Año 3)

		Ventas		1,400,000.00				Ventas		1,400,000.00

		Costo Venta  Variables		-840,000.00				Costo  Venta		-1,109,230.77

		Margen de Fabricación		560,000.00				Utilidad Bruta		290,769.23

		Gastos Variables		-50,000.00				Gastos de Operación

		Utilidad Marginal		510,000.00				Gastos Fijos		-50,000.00

		Costos Fijos		-250,000.00				Gastos Variables		-50,000.00

		Gastos Fijos		-50,000.00

		Utilidad Neta		210,000.00				Utilidad Neta		190,769.23

								Distribucción Costo Fijos:

								250.000Bs./130,000 unid

								1.9230769231

		Inventario  Inicial		20000*6		120000		Inventario  Inicial		20,000 *7,923076923		158461.53846

		Producción		130000*6		780000		Producción		130000*7,92307692		1029999.99999

		Disponible		150000*6		900000		Disponible		150000*7,923076923		1188461.53845

		Ventas		140000*6		-840000		Ventas		140000*7,9230769		-1109230.76922

		Inventario  Final		10000*6		60000		Inventario  Final		10000*7,923076923		79230.7692300002
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		Ventas Iguales a la producción

		Metodo Directo (Año1)						Método Absorción (Año 1)

		Ventas		1,000,000.00				Ventas		1,000,000.00

		Costo Venta  Variables		-600,000.00				Costo  Venta		-850,000.00

		Margen de Fabricación		400,000.00				Utilidad Bruta		150,000.00

		Gastos Variables		-30,000.00				Gastos de Operación

		Utilidad Marginal		370,000.00				Gastos Fijos		-50,000.00

		Costos Fijos		-250,000.00				Gastos Variables		-30,000.00

		Gastos Fijos		-50,000.00

		Utilidad Neta		70,000.00				Utilidad Neta		70,000.00

								Distribucción Costo Fijos:

								250,000/100,000 unid
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